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Hinter der Full Service-Agentur Scholz & Friends Zürich steckt ein rund 20-köpfiges Team, für die das 
Wort «Friend» mehr als nur eine Vokabel zur Selbstvermarktung ist. Denn wir glauben an Freundschaft — 
und dass sie unsere Arbeit in allen Belangen besser macht. Als Verstärkung für unsere Beratung suchen 
wir eine*n  
 
Group Account Director 80-100% (w/m/d) 
 
Was dich erwartet: 
Eine Agentur, die mit Leidenschaft und Kreativität eindrucksstarke Kampagnen für namhafte Marken 
wie Salt, Atupri, EnergieSchweiz (Bundesamt für Energie), DAB+ (Bundesamt für Kommunikation), 
Feldschlösschen Getränke, Mastercard oder die Migros Fachmärkte erstellt. Um dich herum findest du 
ein fachlich exzellentes und interdisziplinäres Team, das bei Bedarf ganz unkompliziert mit den 
Spezialisten aus der Scholz & Friends Family zusammenarbeitet - einer der kreativsten Agenturgruppen 
Deutschlands. Deshalb nennen wir uns auch «die kleinste grosse Agentur der Schweiz». 
 
Was du bei uns machst: 
Mit Freude an Planung, Projektsteuerung sowie Lust auf Markenführung führst deine Kund*innen, ohne 
dass sie es merken, und schreibst Briefings, bei denen die Kreation stehend applaudiert.  

• Du bist zentrale*r Ansprechpartner*in für deine Kund*innen und überwachst die gesamten 
Kampagnenprozesse 

• Bei der strategischen Kundenberatung treibst du die zentralen Themen proaktiv voran, hast die 
Ziele stets im Blick und schaust dabei gerne über den Tellerrand 

• Als Sparringpartner unterstützt und entwickelst du dein Beratungsteam 
• Zudem besitzt du eine hohe Zahlenaffinität und stellst dies bei der Budgetplanung unter Beweis.  
• Du verantwortest die wirtschaftliche Performance des Etats 
• Zu deinen weiteren Aufgaben gehört auch das Schnittstellenmanagement zwischen externen 

Dienstleistern, Teams und Agenturen 
 
Was wir von dir erwarten: 

• Du hast mindestens 6 Jahre Berufserfahrung auf Agenturseite im Gepäck und konntest bereits 
Erfahrung im Teamleading sammeln 

• Auch in der Führung nationaler sowie internationaler Kunden bist du versiert – idealerweise im 
B2C-Bereich 

• Du verstehst dich als Teamplayer und bringst Hands-on-Mentalität mit 
• Das Erlernte deines abgeschlossenen Studiums (oder deiner vergleichbaren SAWI-Ausbildung) 

weisst du gekonnt in die Praxis umzusetzen 
• Dein konzeptionelles Verständnis ermöglicht dir den Aufbau blitzsauberer Präsentationen, die 

du sicher auf Englisch und Deutsch halten kannst 
 
Was wir dir bieten: 
Nebst flexiblem Arbeitsmodell mit Option zum Remote-Working bieten wir dir mit unserer «Friends 
Academy» eine kontinuierliche fachliche und persönliche Weiterbildung an. Und natürlich viel Raum,  
in einem familiären Team deine eigenen Ideen einzubringen und gemeinsam mit uns gross 
rauszubringen. Diversität, Gleichstellung und Inklusion sind tief in unseren kulturellen Werten verankert 
und stellen für uns die Voraussetzung für Kreativität und nachhaltigen Geschäftserfolg dar. Mit unseren 
Initiativen und Mitarbeitenden-Communities zu Themen wie Geschlechtsidentität, Vereinbarkeit von 
Familie und Beruf, internationales und interkulturelles Arbeiten, schaffen wir einen integrativen 
Arbeitsplatz und setzen uns für unsere Mitarbeitenden und die Talente von morgen ein. 
 
Los, lass uns Freunde werden. 
Wenn du das auch so siehst, dann bewirb dich hier 

https://www.s-f.family/jobs/group-account-director-f-m-d-1091667/

